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‘영업주도조직’
경영으로 비상하라!
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▶ 고객의 문제를 더 ‘잘’ 해결하라!



■ 섹션 1. 왜 지금 ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는가?
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▶ ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는 이유 - ①
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▶ ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는 이유 - ①
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▶ ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는 이유 - ②
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▶ ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는 이유 - ③



■ 섹션 1. 왜 지금 ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는가?
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▶ 정리 : ‘영업주도조직’ 경영에 주목해야 하는 이유



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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▶ 1. 고객가치 실현을 위한 마인드 점검

◈ B2B 영업의 실질적 개념과 목표

◈ 고객가치를 실현한다는 것의 본질적 의미



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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▶ 1. 고객가치 실현을 위한 마인드 점검

◈ 지속가능한 성과를 만드는 영업주도조직 마인드

◈ 고객가치에 집착하라!



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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▶ 1. 고객가치 실현을 위한 마인드 점검

◈ 인류 역사상 가장 똑똑한 AI 챗GPT에게 물어봤습니다

◈ MEMO



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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▶ 2. 전문가 영업조직 구축을 위한 인재 점검

◈ B2B 영업을 잘한다는 것의 의미

◈ B2B 고객사가 공급사로부터 기대하는 역량



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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▶ 2. 전문가 영업조직 구축을 위한 인재 점검

◈ 영업 성과(클로징)와 성격의 상관관계

◈ 어떤 직원을 선발하고 어떤 교육을 해야 하는가?



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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▶ 2. 전문가 영업조직 구축을 위한 인재 점검

◈ B2B 영업 잘 하는 사람

◈ MEMO



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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◈ 전략 기획 기능으로서의 기업영업

◈ 영업 전략이 곧 기업 전략이 되는 시대

▶ 3. 고객중심 의사결정을 위한 DX 점검



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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◈ SaaS : Software as a Service

◈ SaaS 도입을 통한 디지털 전환(DX) 시스템

▶ 3. 고객중심 의사결정을 위한 DX 점검



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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◈ CEO의 업무 환경 : 클라우드 기반 실시간 데이터에 의한 의사결정

◈ SaaS 도입을 통한 디지털 전환

▶ 3. 고객중심 의사결정을 위한 DX 점검



■ 섹션 2. 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?
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◈ 정리 : 어떻게 ‘영업주도조직’ 경영을 실현할 수 있을까?

▶ 3. 고객중심 의사결정을 위한 DX 점검
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■ Closing

▶ 실행 방안



프론티어비즈

전문가 영업 TV
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